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Ont reçu 
subventions et 

aides

N'ont pas reçu 
de subventions 

et aides
Plomberie, sanitaire, chauffage 58 41
Revêtements sols et murs 54 61
Electricité, ECS 52 33
Menuiseries extérieures 49 30
Couverture à pente 35 13
Menuiseries intérieures 29 8
Cloisons, doublage thermique 26 10
Travaux sur façades 26 20
Gros oeuvre 20 10
Echafaudage 19 6
Ventilation 12 4
Toiture terrasse 6 4
VRD + Divers 5 3
Ascenseur 4 6
Autres (Amiante, Plomb, Termites) 2 1
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Comptage des opérations
Nombre 

d'opérations %
Echafaudage 41 1%
Maçonnerie - Gros Oeuvre 139 4%
Toiture Couverture à pente 208 7%
Travaux en Toiture Terrasse 25 1%
Travaux sur Façades : ravalement, isolation 250 8%
Menuiseries extérieures (portes, fenêtres et volets) 238 7%
Menuiseries intérieures 79 2%
Cloisons - Doublage thermique intérieur -  Enduits et plaques 147 5%
Revêtement de sols et de murs - Peinture 718 23%
Electricité, chauffage et eau chaude sanitaire (électrique) 390 12%
Plomberie, sanitaire, chauffage et eau chaude (non électrique) 879 28%
Ventilation 28 1%
Ascenseur 27 1%
Espaces extérieurs - Voiries - Réseaux 17 1%
Autres (Amiante, Plomb, Termites) 5 0,2%
Total 3191 100%
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locatif ancien

Les dispositions fiscales incitent à investir dans le
locatif neuf

Les dispositions fiscales  sont trop complexes
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N'envisage pas cette possibilité

Obtenir en contrepartie une aide financière
majorée pour les travaux

Disposer d'une assistance juridique gratuite y
compris jusqu'au contentieux

Etre libre de récupérer le logement en fin de
bail

Recevoir des aides financières pour remédier
aux dégradations

Pouvoir souscrire un contrat d'assurance
spécifique contre les impayés

Etre sûr de récupérer très vite le logement en
cas d'impayé

Choisir soi-même en toute liberté le locataire

Obtenir une garantie de loyer fournie par un
tiers (FSL, 1% patronal, assurance)

Percevoir soi même l'allocation logement en
déduction du loyer
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majorée pour les travaux

Etre libre de récupérer le logement en fin de bail

Pouvoir souscrire un contrat d'assurance
spécifique contre les impayés

Recevoir des financières pour remédier aux
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Etre sûr de récupérer très vite le logement en
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Percevoir vous-même l'allocation logement en
déduction du loyer

Choisir soi-même en toute liberté le locataire

Obtenir une garantie de loyer fournie par un tiers
(FSL, 1% patronal, assurance…)
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Un notaire
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Un syndic

Un organisme public

Une agence immobilière

Un professionnel
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La carte des travaux 
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