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Ont reçu 
subventions et 

aides

N'ont pas reçu 
de subventions 

et aides
Plomberie, sanitaire, chauffage 58 41
Revêtements sols et murs 54 61
Electricité, ECS 52 33
Menuiseries extérieures 49 30
Couverture à pente 35 13
Menuiseries intérieures 29 8
Cloisons, doublage thermique 26 10
Travaux sur façades 26 20
Gros oeuvre 20 10
Echafaudage 19 6
Ventilation 12 4
Toiture terrasse 6 4
VRD + Divers 5 3
Ascenseur 4 6
Autres (Amiante, Plomb, Termites) 2 1
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Les types de travaux
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Travaux de mis aux normes de décence

Réhabilitation totale

Travaux d'urgence

Réhabilitation partielle

Entretien courant

% Les montants investis
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Comptage des opérations
Nombre 

d'opérations %
Echafaudage 41 1%
Maçonnerie - Gros Oeuvre 139 4%
Toiture Couverture à pente 208 7%
Travaux en Toiture Terrasse 25 1%
Travaux sur Façades : ravalement, isolation 250 8%
Menuiseries extérieures (portes, fenêtres et volets) 238 7%
Menuiseries intérieures 79 2%
Cloisons - Doublage thermique intérieur -  Enduits et plaques 147 5%
Revêtement de sols et de murs - Peinture 718 23%
Electricité, chauffage et eau chaude sanitaire (électrique) 390 12%
Plomberie, sanitaire, chauffage et eau chaude (non électrique) 879 28%
Ventilation 28 1%
Ascenseur 27 1%
Espaces extérieurs - Voiries - Réseaux 17 1%
Autres (Amiante, Plomb, Termites) 5 0,2%
Total 3191 100%
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Ve n t i l a t i o n

A s c e n s e u r

To i t u r e  t e r r a s s e

C l o i s o n s ,  d o u b l a g e  t h e r m i q u e  

Ec h a f a u d a g e

Gr o s  o e u v r e

C o u v e rt u re  à p e n t e

Me n u i s e r i e s  i n t é r i e u r e s

El e c t r i c i t é ,  EC S

Tra v a u x  s u r  f a ça d e s

P l o m b e r i e ,  s a n i t a i r e ,  c h a u f f a g e  

Me n u i s e r i e s  e x t é r i e u r e s

R e v ê t e m e n t s  s o l s  e t  m u r s

A u c u n  t ra v a u x  e n v i s a g é
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subventions
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Le financement
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Toujours Le plus souvent Rarement Jamais
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Et re  b a il le ur s up p o s e  un
minimum d e  c o mp ét e nc e s

A  f o rc e  d e  f a ire  d e s
t rav a ux  o n d e v ie nt

c o mp ét e nt

Il  f a ut  a v o ir re c o urs  à
d e s  c o ns e ils

On re nc o nt re  t o ujo urs
d e s  d if f ic ult és  imp révue s
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F a ire  g ro s s ir un c a pita l
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Tra ns m e ttre  un c a pita l
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l'a v e nir de  v o s  e nfa nts
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Les dispositions fiscales incitent investir dans le
locatif ancien

Les dispositions fiscales incitent à investir dans le
locatif neuf

Les dispositions fiscales  sont trop complexes

Les loyers constituent un revenu appréciable

La pierre permet des plus values intéressantes

Il faut conserver le patrimoine pour le transmettre

La pierre est une valeur qui ne se déprécie pas
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Défiscalisation

Un toit pour un enfant

Pouvoir y habiter plus tard

Une alternative aux placements boursiers

Une alternative à d'autres placements financiers

Un moyen de se garantir vis à vis des incertitudes
économique

Un moyen d'assurer un revenu

Un moyen de constituer ou préserver un patrimoine
familial

Un moyen d'assurer un supplément de retraite
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Par vente de logement(s)

Par achat de logement(s)

En recevant un héritage ou une donation

En faisant une donation
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Trop de travaux à faire

Pour en acheter un autre

Entraide familiale

Gestion trop complexe

Gérants ou syndics non satisfaisants

Charges élevées

Désaccords familiaux

Fiscalité trop lourde

Comportement des locataires

Besoin de liquidités

Difficulté de trouver des locataires solvables

Autres placements plus intéressants
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Trop loin de mon domicile

Vente pour investir ailleurs

Pour en faire une résidence secondaire

Donation

Pour y loger un ascendant

Pour en faire votre résidence principale

Pour y loger un enfant
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Ne peux pas récupérer les impayés

Ne peux pas les mettre dehors

A peur des dégradations

N'a pas les moyens de risquer des impayés

Dispose d'appartement(s) trop cher(s), de
logements standing

Passe par une agence, un syndic, un notaire

A le même locataire depuis longtemps

Ne veux pas de souci, trop d'ennuis, risques

Loue à des relations, de la famille

Ne veux pas de ce genre de locataire

Manque de sécurité avec les démunis

Prends des garanties, des cautions

L'occasion, le cas ne s'est pas présenté

Ne cherche pas ce type de locataire
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N'envisage pas cette possibilité

Obtenir en contrepartie une aide financière
majorée pour les travaux

Disposer d'une assistance juridique gratuite y
compris jusqu'au contentieux

Etre libre de récupérer le logement en fin de
bail

Recevoir des aides financières pour remédier
aux dégradations

Pouvoir souscrire un contrat d'assurance
spécifique contre les impayés

Etre sûr de récupérer très vite le logement en
cas d'impayé

Choisir soi-même en toute liberté le locataire

Obtenir une garantie de loyer fournie par un
tiers (FSL, 1% patronal, assurance)

Percevoir soi même l'allocation logement en
déduction du loyer
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Obtenir en contrepartie une aide financière
majorée pour les travaux

Etre libre de récupérer le logement en fin de
bail

Disposer d'une assistance juridique gratuite y
compris jusqu'au contentieux

Recevoir des aides financières pour remédier
aux dégradations

Pouvoir souscrire un contrat d'assurance
spécifique contre les impayés

Choisir soi-même en toute liberté le locataire

Etre sur de récupérer très vite le logement en
cas d'impayé

Percevoir vous-même l'allocation logement
en déduction du loyer

Obtenir une garantie de loyer d'un tiers (FSL,
1% patronal, assurance)
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Disposer d'une assistance juridique gratuite y
compris jusqu'au contentieux

Obtenir en contrepartie une aide financière
majorée pour les travaux

Etre libre de récupérer le logement en fin de bail

Pouvoir souscrire un contrat d'assurance
spécifique contre les impayés

Recevoir des financières pour remédier aux
dégradations

Etre sûr de récupérer très vite le logement en
cas d'impayé

Percevoir vous-même l'allocation logement en
déduction du loyer

Choisir soi-même en toute liberté le locataire

Obtenir une garantie de loyer fournie par un tiers
(FSL, 1% patronal, assurance…)

Envisage sous conditions

N'envisage pas cette possibilité 
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Etre libre de récupérer le logement en fin
de bail

Recevoir des financières pour remédier
aux dégradations

Disposer d'une assistance juridique
gratuite y compris jusqu'au contentieux

Obtenir en contrepartie une aide
financière majorée pour les travaux

Pouvoir souscrire un contrat d'assurance
spécifique contre les impayés

Choisir soi-même en toute liberté le
locataire

Etre sur de récupérer très vite le
logement en cas d'impayé

Percevoir vous-même l'allocation
logement en déduction du loyer

Obtenir une garantie de loyer fournie par
un tiers (FSL, 1% patronal, assurance…)
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80% du niveau du marché 79%
60% du niveau du  marché 13%
40% du niveau du  marché 8%
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Ne sait plus

Autre source 

Une opération programmée

Un banquier

Un notaire

La déclaration d'impôts

Un syndic

Un organisme public

Une agence immobilière

Un professionnel

Des amis, des proches
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L'a c c ue il e s t  s ym pa thique  da ns
le s  délég a t io ns

On e s t  b ie n info rm é s ur l'A N A H
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Il ne  faut faire  une
de mande  de  s ubve ntio n
que  s 'il s 'agit de  travaux
prio ritaire s  po ur l'ANAH

Le s  règle s  s o nt s tric te s
mais  c 'e s t jus tifié

P o ur de s  travaux urge nts
o n n'a pas  le  te mps

d'atte ndre  la répo ns e

Il vaut mie ux atte ndre  e t
c umule r le s  travaux plutôt

que  de  faire  plus ie urs
de mande s

To ut à  fa it d'acco rd P lutô t d'acco rd
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Le patrimonial 
avert i

L'inves tisseur 
locat if

L'alt ruis te 
compétent

L'inves t isseur 
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